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Digitalisierung? 
Wir machen das! 
Lassen Sie uns  
gemeinsam  
Ihr digitales  
Potential entfalten.
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Gemeinsam  
Großes schaffen –  

A1 Digital & Sie.

Der dynamische digitale Wandel beein-
flusst Geschäftsmodelle und -prozesse 
in fast allen Wirtschaftszweigen grund-
legend. Damit wird die Digitalisierung zu 
einem strategischen Kernthema, um die 
Wettbewerbsfähigkeit in diesem Umfeld 
zu sichern. A1 Digital macht die Digitali-
sierung greifbar und unterstützt Unter-
nehmen dabei, digitale Potenziale zu nut-
zen und in Geschäftserfolge umzusetzen.

Wir sind Visionär, Macher, und Partner bei 
der Digitalisierung Ihres Unternehmens, 
und haben unsere Kernkompetenz im  
Umsetzen von Lösungen in den Techno­
logien Smart Assets (Internet der Dinge),  
Insights (maschinelles Lernen), und sichere  
Cloud Plattformen (skalierbare, europäische  
Infrastruktur). 

A1 Digital mit Hauptsitz in Wien sowie Nie­
derlassungen in München und Lausanne 
ist seit 2017 am Markt und seit 2019 im 
renommierten „Magic Quadrant Managed 
IoT Connectivity Services, Worldwide“ von 
Gartner positioniert1. 

Über 500 Kunden, darunter RailCargo  
Austria, PORR und CERN vertrauen bereits 
unserer Expertise. Werden auch Sie ein 
Teil dieser Erfolgsgeschichte.

1	Quelle:  
	 Gartner, Magic Quadrant  
	 for Managed IoT Connectivity 
	 Services, Worldwide, Pablo 
	 Arriandiaga, Eric Goodness,  
	 et al., 12. Dezember 2019.
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„Digitalisierung steigert den Unternehmens­
wert. Viele unserer Kunden befinden sich mit­
ten in ihrer Transformation. Unsere Mission 
ist es, ihnen zu helfen, ihr digitales Potenzial 
in konkrete Geschäftsergebnisse umzusetzen 
und für die Zukunft relevant zu bleiben.“ 

Elisabetta Castiglioni,  
CEO A1 Digital
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Digitalisierung sichert  
Geschäftserfolge von  

morgen. Schon heute.

Und so funktionierts: 

Digitalisierung soll in Ihrem  
Geschäftsergebnis ankommen. 
Deshalb möchten wir im ersten 
Gespräch mit Ihnen verstehen, was 
Ihre aktuelle Geschäftsherausfor­
derung ist. In diesem Gespräch le­
gen wir dann den weiteren Fahr­
plan fest. Der effektivste Weg 
ist ein gemeinsamer mehrstündi­
ger Digitalisierungsworkshop mit 
unseren Consultants, in dem wir 
das gemeinsame Problem­
verständnis schärfen und erste  
Lösungsansätze validieren.

Auf dieser Basis können wir 
dann im nächsten Schritt über  
mögliche technische Lösun­
gen sprechen. Hier sind wir die  
Macher: vom ersten Systemdesign 
bis hin zur Einführung in Ihrem Un­
ternehmen, als Generalunterneh­
mer und als Technologieanbieter. 

Das alles hat natürlich auch sei­
nen Preis. Hier orientieren wir 
uns aber an Ihrem Geschäfts­
modell, so dass wir partner­
schaftlich wachsen können. 
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„Kunden haben die Art und 
Weise hervorgehoben, wie  
Projekte im Vergleich zu 
anderen Teilnehmern im 
Magic Quadrant fristgerecht, 
innerhalb des Budgets und 
mit hoher Qualität geliefert 
wurden. Außerdem lieferten 
Implementierungen die  
ursprünglich versprochenen  
Geschäftsergebnisse.“

Gartner über A1 Digital.
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Think big,  
start small.



Think big,  
start small.

Setzen Sie Unklarheiten mit den 
Digital Transformation Work-
shops von A1 Digital ein Ende.  
 
Mit unseren Experten entwickeln 
Sie individuelle Ansätze und  
kommen schnell an den Punkt,  
an dem Digitalisierung in Ihrem 
Unternehmen Mehrwert stiftet. 

Praxisnah und  
lösungsorientiert:  
Ihr Weg in die  
Digitalisierung. 
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„Oft braucht es neue Denkanstöße  
und ein bisschen Mut, um Heraus­
forderungen zeitgemäß zu lösen.  
In unseren Workshops bringen wir  
genau das zusammen: Experten- 
wissen kombiniert mit kreativen  
Methoden führt dazu Altbewährtes  
neu zu denken und optimale  
Ergebnisse zu erzielen.“
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Wir kickstarten die digitale Transfor­
mation Ihres Unternehmens. In einem 
individuell auf Sie und Ihre Bedürfnisse 
abgestimmten Digital Transformation 
Workshop von A1 Digital tauschen wir 
uns über Trends, Möglichkeiten und  
konkrete Anwendungsgebiete in Ihrem 
Unternehmen aus.

„Nicht ohne Grund wird  
die Digitalisierung auch als 
dritte Industrielle Revolution 
angesehen. Mit ihr stehen uns 
Möglichkeiten offen, von  
denen wir vor wenigen Jahren 
noch nicht einmal geträumt 
haben. Nur wer bei diesem 
Wandel rechtzeitig und  
umfassend mitzieht, wird 
sich langfristig gegen den 
Wettbewerb durchsetzen 
können.“  

Florian Krcma, Digital Services

Viele Köpfe,  
gute Ideen.
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Leistungsbeschreibung:

	▬ Vorabstimmung  
Ihrer Problemstellung  
für den Workshop

	▬ Impuls Vortrag zu  
Digitalisierungstrends,  
Use Cases & Potentialen

	▬ Grobkonzept & Validierung

	▬ Problemverständnis &  
Scoping, Definition  
der (Kunden-)Pain-Points

	▬ Ideengenerierung für  
Lösungen & Priorisierung

	▬ Aufbereitung der  
Workshop-Ergebnisse
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Ein Workshop, viele  
mögliche Ergebnisse:

	▬ Ausgearbeitete  
Kundenherausforderungen

	▬ Lösungsideen priorisiert  
nach Kundenwert,  
Machbarkeit und Potential

	▬ Anwendungsfälle inkl.  
Zielgruppen, Potential  
und Wertangebot

	▬ Erstes Grobkonzept und  
High Level Prototyping

	▬ Evaluierte Digitalisierungs- 
initiativen und Roadmap

	▬ Ausgearbeitetes Digitalisierungs- 
Geschäftsmodell & Aktivitäten

	▬ Anforderungen für  
erste Machbarkeitsstudie  
(Proof of Concept)

Eintägiger  
Workshop 

10 –15 inter- 
disziplinäre  
Teilnehmer

Interaktive  
Gruppenübungen 

 
 
zertifizierte  
Design Thinking  
Methode
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Digital 
Transformation 
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Connected  
Everything.



Connected  
Everything.

A1 Digital bietet Ihnen:

	▬ Managed Connectivity

	▬ IoT-Plattform

	▬ Machine Learning

	▬ Flottenmanagement & Asset Tracking

	▬ Enterprise Asset Management

	▬ Smart Metering

Machen Sie sich fit  
für die Zukunft mit  
Smart Assets und dem  
Internet of Things (IoT).
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„Während IoT zwar technisch 
kompliziert ist, kann es streng­
genommen auf ein Grundelement 
reduziert werden: die Daten­
sammlung. Darauf bauen  
Analysen und die Ableitung 
brauchbarer Erkenntnisse auf.  
Anstatt mit Annahmen arbeiten 
Unternehmen dann mit hand- 
festen und zeitnah anfallenden 
Daten. Wenn dieses Potential 
ausgeschöpft wird, eröffnen sich 
nicht nur Möglichkeiten um  
effizienter und kostenoptimierter 
zu arbeiten sondern auch um neue 
Geschäftsfelder zu erschließen.“
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A1 Digital verbindet. Nicht nur Menschen, Maschinen 
und Anlagen zum Datenaustausch in Echtzeit. Konnek-
tivität als Basis digitaler Prozesse: Sicher, rund um die 
Uhr, weltweit, aus einer Hand. Denn SIM-Karte ist nicht 
gleich SIM-Karte. 

Anders als SIM-Karten für Mobiltelefone, müssen 
M2M (Machine-to-Machine) SIM-Karten den raueren  
Bedingungen ihrer Umgebung standhalten und für eine 
große Anzahl an Geräten individuell verwaltbar sein.  
Managed Connectivity von A1 Digital erfüllt die­
se Anforderungen und zeichnet sich außerdem  
durch weltweit hochverfügbare Netzabdeckung, 
durchgehend erreichbaren Support und einer übersicht­
lichen SIM-Karten Verwaltungsplattform aus. Darüber 
können Alarmtrigger, Session Controls und Reportings  
unkompliziert verwaltet werden.

Sind Sie schon Partner?

 
Unser Partnerprogramm im Bereich  
Managed Connectivity bietet Ihnen attrak­
tive Möglichkeiten Managed Connectivity 
in Ihr Portfolio aufzunehmen. Sichern Sie 
sich Ihren Wettbewerbsvorteil. Mehr ab 
Seite 66.

„Die Kommunikation  
zwischen Maschinen  
und Anwendungen im 
Internet der Dinge bringt 
Vorteile für jedes Unter­
nehmen. Effizientere 
Maschinennutzung dank 
Echtzeitinformationen, 
Kostenreduktion dank 
Fernwartung oder neue 
Erkenntnisse mittels 
Machine Learning sind 
nur einige davon.“ 

Vanessa Zeilinger,  
Solution Managerin IoT

SIM-Karte  
ist nicht gleich 
SIM-Karte.

IO
T



Managed 
Connectivity 
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Smarte Daten sind  
keine Einbahnstraße.

Daten sind das Rohöl der Zukunft. Das gilt 
allerdings nur, wenn man es versteht, diese 
richtig zu lesen, aufzubereiten und nutzbar 
zu machen. A1 Digital bietet mit der  
IoT- Plattform die beste Basis dafür.

Die A1 Digital IoT Plattform ermöglicht eine 
rasche Anbindung von  Geräten aller Art und 
Hersteller. Die gewonnenen Daten werden 
analysiert  und relevante Informationen sind 
rund um die Uhr abrufbar. Das gibt Ihnen den 
Freiraum neue Geschäftsfelder aufzubauen, 
Ihren Kunden erweiterte Serviceoptionen  
anzubieten und kosteneffizienter zu arbeiten.

Steuerzentrale: IoT-Plattform 
 
Steuern Sie die Funktionen  
aller Geräte und Sensoren  
direkt über die Plattform.

Die Zukunft im Griff 
 
Erhalten Sie Analysen über  
vergangene und aktuelle  
Zustände, aber auch Zukunfts­
prognosen mittels Machine 
Learning und künstlicher  
Intelligenz.

Informationen in Echtzeit 
 
Informationen über Zustand, 
Status, Ort, Firmware Upgrades 
und vieles mehr werden direkt an 
Ihren Arbeitsplatz übertragen.

IO
T



Sicherheit & Support 
 
Datencenter in der DACH- 
Region, garantiert DSGVO- 
konform, ausfallssicher,  
georedundant und 24/7  
verfügbare Support-Hotline.

Flexibilität auf allen Ebenen 
 
Offene Schnittstellen nach 
Industriestandards ganz ohne  
Vendor-Lock-In. Sowohl auf  
Infrastruktur- als auch auf  
Applikationsebene.

Benutzerverwaltung nach Maß  
 
Durch individuell verwaltbare 
Gruppen, Rollen oder eigene  
andanten lassen sich Ihre  
Geschäftsstrukturen abbilden.

23
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Von der Idee zum Modell – in Stunden, 
statt Monaten. Die state-of-the-
art-Plattform powered by BigML be­
schleunigt die Einführung von Ma­
chine Learning in Ihrem gesamten 
Unternehmen. Höchste Benutzer­
freundlichkeit garantiert, dass Ein­
stiegsbarrieren (wie Programmier- 
oder tiefgehende Statistikkenntnisse) 
drastisch reduziert werden und verein­
facht die Zusammenarbeit zwischen 
Data Scientist und Fachexperten.  

Praxisnahe Trainings durch A1 Digital 
Machine Learning Experten unter­
stützen Sie und Ihre Mitarbeiter, 
damit sie selbstständig Ideen 
mittels hochinterpretierbarer Mo­
delle erforschen können. Wenn 
Machine Learning systematisch  
angewendet wird, kann die Perfor- 
mance einer Organisation – aller Grö­
ßen und Sparten – deutlich gesteigert 
werden. 

Ihre Daten.
Ihr Potential. 
Ihr Gewinn.

Die Fähigkeit komplexe Datenmengen schnell und präzise zu 
analysieren, entscheidet über Unternehmenserfolg. Ohne die 
Unterstützung von Machine Learning stößt man dabei jedoch 
rasch an Grenzen. Unsere Machine Learning Plattform powered 
by BigML ermöglicht es Ihnen, einfach detaillierte Einblicke 
in Ihre Daten zu erhalten. Damit können Sie durch Analysen  
businessrelevante Fragestellungen noch schneller beant-
worten. Und das rasch, flexibel, reproduzierbar und ohne  
Programmierkenntnisse.

IO
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„Die Machine Learning Plattform kann in  
unterschiedlichsten Unternehmensbereichen 
Nutzen stiften. Beispielsweise kann die  
Anzahl zu erwartender Callcenter Anrufe  
für eine präzise Ressourcenplanung ermittelt 
werden, Zeitfenster für effiziente Maschinen­
wartung vorhergesagt werden, Betrugsfälle  
in Echtzeit erkannt und Zielgruppen von  
Produkten und Kampagnen analysiert werden.“

Stefanie Pichler,  
Solution Manager Machine Learning

25
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Lösungen im Überblick:

TINO  
 
energieautarkes  
Asset Tracking

TACHO 
 
Fernauslesen des  
Tachographen.

LICENSE CHECK 
 
digitale Führer­
scheinkontrolle 

IO
T



Stillstand, Wartungszeiten und Diebstahl  
belasten das Maschinen- und Fuhrpark- 
management finanziell und administrativ.  
Innovative digitale Lösungen helfen dabei, 
diese drastisch zu reduzieren – so konnten 
bereits namhafte Kunden ihre Fahrzeugflotte 
effizienter auslasten oder sogar reduzieren, 
Wartungsausgaben senken und gestohlene 
Fahrzeuge rückführen. Die Daten aus 
Tracking und Monitoring können Sie auch 

gewinnbringend einsetzen: für neue 
Geschäftsmodelle wie z.B. Pay per Use oder 
um unterschiedliche Wege der Preis­
differenzierung zu ermöglichen. Flotten- 
management & Asset Tracking von A1 Digital 
liefern eine Bandbreite an wertvollen Infor­
mationen: Echtzeitdaten zu Einsatzorten 
und -zeiten, Auslastung und Ausfallzeiten  
sowie Alarmierungen bei überschreiten vor­
definierter Zonen.

Grünes  
Licht  
für Ihren  
Fuhrpark.

ROBUSTO  
 
Überwachung der 
Betriebsstunden 
von Fuhr- und 
Maschinenparks

DISPO  
 
umfangreiche Flotten-
managementlösung 
für internationale 
Transportlogistik

PILOT  
 
Elektronisches  
Fahrtenbuch  
als Beleg für  
das Finanzamt

INVENTORY TRACKING 
 
Erfassung und  
Kontrolle von  
Kleingeräten & 
Werkzeugen

27
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Smart Assets  
weiter gedacht.

Nutzen Sie die gesammelten Daten Ihrer vernetzten Assets  
wie zum Beispiel Maschinenarbeitsstunden, gefahrene Kilo-
meter, aktuelle Füllstände oder Ortungsdaten und -zeiten 
um Ihr gesamtes Asset Management zu optimieren.

Die Integration der Daten in unsere Enterprise Asset Manage­
ment Plattform ermöglicht Ihnen bessere Planung, vorbeugen­
de und vorhersagende Wartung, optimierten Betrieb, Minimie­
rung von Ausfallszeiten sowie Analysen und Berichte quer über 
alle Assets, Regionen und Abteilungen per Knopfdruck,  und 
eröffnet Ihnen die Möglichkeit für neue Geschäftsmodelle im 
Bereich IoT.

ROBUSTO / TINO
P

IL
O

T 
/ 

TA
C

H
O

 / 
DISPO

In

vento
ry

 T
ra

ck
in

g

License Check

EAMINFOR

Heavy 
Machines

Light 
Machines

Tools or low 
value Assets

Connected
Assets

Human 
Assets

Light
Vehicles

Heavy
Vehicles

Asset 
Management
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Heutzutage lesen moderne Stromanbieter den Verbrauch der 
Haushalte nicht mehr manuell aus, sondern können diesen  
dank smarter Stromzähler aus der Ferne einsehen. Das  
Resultat: weniger Vor-Ort Termine und Kosteneinsparungen.

Hohe Sicherheitsstandards, sehr individuelle Anforderun­
gen sowie hohe Investitionskosten erfordern, dass Lösungs- 
design, Projektmanagement und Umsetzung eines solchen Pro­
jekts in den Händen erfahrener Experten liegt. A1 Digital ver­
fügt über jahrelanges Know-How und begleitet zusammen mit  
bewährten Partnern die größten Smart Metering Projekte von  
der Ausschreibung bis zur Fertigstellung, Seite an Seite mit 
den Kunden.

Fernauslese,  
auf die Sie  

zählen können. 

IO
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Smart Metering Lösungen von A1 Digital  
sind auf landesspezifische Anforderungen  
zugeschnitten und berücksichtigen höchste  
Sicherheitsstandards. Die gesamtheitlichen 
Projekte reichen von der Konzeption bis hin 
zum schlüsselfertigen Rollout* über:

	▬ Lieferung der zertifizierten  
Zähler-Hardware

	▬ Design und ​Umsetzung  
der Komplettlösung  
und Management 
der Partnerfirmen​

	▬ Zählerdaten Management 
als Managed Service

	▬ Machine-to-Machine 
Kommunikationsdienste  
inkl. nationalem Roaming 
und SIM-Karten-
Verwaltungsplattform

	▬ ​Rollout- und 
Digitalisierungsberatung 

* 	 Ein Rollout-Service wird aktuell nur in Österreich  
	 angeboten, weitere Information auf Nachfrage.

31
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ÖBB Rail Cargo auf dem Weg zum Schienengüterverkehr der Zukunft 

Die Güterverkehrssparte der Österreichischen Bundesbahnen (ÖBB) zählt zu 
den führenden Bahnlogistikunternehmen Europas und befördert jährlich knapp 
518.000 Güterzüge durch Europa und bis nach Asien. Angesichts hochopti­
mierter, oft globaler Transportketten bis hin zu just-in-time Produktion in vielen  
Industrien, gewinnt im Güterverkehr die Telematik eine immer größere Bedeu­
tung. A1 Digital entwickelte dafür eine SmartCargo-Lösung, welche umfassende 
Informationen während des gesamten Gütertransports liefert. 

„Uns ist klar: wir können  
den Kundenanforderungen  
im 21. Jahrhundert nicht mit  
Technologien des 19. und 20.  
Jahrhunderts gerecht werden.  
Die Telematik-Lösung von  
A1 Digital für unsere Güter- 
waggons ermöglicht nicht nur  
ein deutlich verbessertes und 
noch effizienteres Wartungs- 
management. Vielmehr profitieren 
unsere Kunden jetzt auch von  
aktuellen Informationen über  
die Position und die geschätzte  
Ankunftszeit ihrer Waggons. 
Damit setzen wir einen großen 
Schritt in Richtung modernste 
Logistik.“

Clemens Först, Vorstandssprecher  
der Rail Cargo Austria. 

ÖBB Rail Cargo
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Referenzen

6+

°C

Die Daten der ÖBB 
RailCargo-Waggons 
sind weltweit  
verfügbar.

Die Geräte 
werden gut er-
reichbar auf den 
Waggons fixiert.

Echtzeit-Daten  
über das A1  

Mobilfunknetz

Batterielaufzeit 
von mindestens  

6 Jahren

Temperatur- 
sensor  

on Bord

Bewegungs- 
sensorik  
on Bord

Echtzeit-Positions- 
bestimmung  

via GPS

Das Gerät überträgt 
gesammelte Daten 
alle 15 Minuten an  
das Dashboard.
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Komptech digitalisiert weltweiten  
Maschinen-Service 

Um den Qualitätsstandard zu gewähr­
leisten, müssen Komptechs global ein­
gesetzte Abfallverwertungsmaschinen 
ständig überwacht werden. Was in 
der Vergangenheit nur durch aufwen­
dige Kundenbesuche bewerkstelligt 
werden konnte, wurde durch eine 
Lösung von A1 Digital drastisch ver­
einfacht: Flottenmanagement mit 
globaler Vernetzung sorgt mittels in 
Maschinen verbauter M2M SIM Chips 
für die Echtzeit- Übertragung von 
mehr als 100 verschiedener Daten- 
Parameter, Alarmierungen bei Schadens- 
fällen und Identifikation von Schäden. 
Ohne Reisetätigkeiten kann Komptech 
nun defekte Maschinen rasch reparieren  
und so seinen Service für den Kunden 
deutlich verbessern. 

„Komptech hat sich als hoch 
qualitatives und innovatives 
Technologieunternehmen 
für professionelle Anwender 
am Weltmarkt positioniert. 
Diesen Anspruch stellen  
wir natürlich auch an unsere 
Partner. A1 Digital ist die­
sem Anspruch von Anfang 
an gerecht geworden, so­
dass wir sehr zufrieden auf 
das gemeinsame Projekt 
blicken können!  

Während der 6-monatigen 
Testphase und auch seit 
dem Serienstart im Jänner 
2018 ist es noch zu keinem 
Ausfall eines Modules  
gekommen. Das zeigt uns,  
dass die Qualität stimmt 
und wir auf den richtigen 
Partner gesetzt haben.“ 

Dr. Christian Oberwinkler,  
Technischer Geschäftsführer  
bei Komptech 

IO
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Gute Verbindung zwischen  
Vierbeinern und Herrchen

Damit Tierbesitzer ihre freilaufenden  
Haustiere jederzeit exakt via App  
orten können, entwickelte Tractive  
einen GPS-Tracker. Grundlage da­
für ist eine ständige und zuverläs­
sige Verbindung, egal wo auf der 
Welt sich das Tier befindet. Hierfür  
setzt Tractive auf die Managed- 
Connectivity-Lösung der A1 Digital.  
Die Lösung umfasst neben den  
robusten SIM-Chips eine IoT Backend 
Plattform zur Überwachung der 
SIM-Karten sowie weltweite Netz­
abdeckung und National Roaming 
in 140 Ländern.

35

ReferenzenTractive

„Tractive hat sich in wenigen Jahren zum  
führenden Anbieter im Bereich GPS Ortung  
für Hunde und Katzen entwickelt. Das schnelle  
Wachstum wäre ohne die professionelle  
Unterstützung unserer Kernpartner nicht  
möglich gewesen. A1 Digital war von Anfang  
an Connectivity Partner und hat uns in unserer  
weltweiten Skalierung gut unterstützt“ 

Michael Hurnaus, CEO & Co-Founder der Tractive GmbH
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Ihre Sicherheit  
ist unsere  
Priorität.



Ihre Sicherheit  
ist unsere  
Priorität. Ein ganzheitlicher Ansatz ist der einzige Weg für nach-

haltiges Management von Sicherheitsrisiken. Kontinu-
ierliche Überprüfung, Analyse und Weiterentwicklung 
der Infrastruktur hilft dabei, Ihr Unternehmen sicher-
heitstechnisch auf dem neuesten Stand zu halten und 
den Verlust von wertvollen Daten zu vermeiden.

Unsere Lösungen 

	▬ Enterprise Security Architecture Consulting (ESAC)

	▬ Security Assessment

	▬ Offensity

Unsere Lösungen im  
Bereich IT Sicherheit.



38

„Sicherheit hatte schon immer  
einen hohen Stellenwert in 
Unternehmen. Doch gerade  
in Zeiten der digitalen Trans­
formation kann ein Sicher­
heitsrisiko nicht nur über 
den Verlust von wichtigen 
Daten und Business-Prozes­
sen, sondern über den Fort­
bestand des Unternehmens 
entscheiden. Unser Ziel ist es 
daher, die Sicherheitsrisiken 
eines Unternehmens punk­
tuell, aber auch fortlaufend 
und ganzheitlich zu mini­
mieren sowie IT-Anwendun­
gen und -Umgebung optimal 
zu schützen. Und das, ohne 
Mitarbeiter im täglichen 
Betrieb durch Sicherheits­
maßnahmen zu behindern.“
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Wir bringen Ihre  
IT-Infrastruktur in Sicherheit.

Viele Unternehmen stehen vor der 
Herausforderung, mit begrenzten  
Ressourcen sowohl einer immer grö­
ßer werdenden Menge an Sicherheits­
bedrohungen als auch einer rasant 
voranschreitenden technologischen 
Entwicklung am Markt standhalten 
zu müssen. Wir beraten Unterneh­
men in den Bereichen Informations­
sicherheit und Risikomanagement:  

Je nach Anforderung können entweder  
einzelne Teilbereiche oder auch das 
gesamte Unternehmen analysiert und 
bewertet werden. Danach geben wir 
Ihnen Handlungsempfehlungen, Best 
Practices und individuelle Beratung 
von unseren Sicherheitsexperten an 
die Hand, um Probleme nachhaltig zu 
beheben.
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Solution Architecture  
betrachtet die strategische  
Ausrichtung, die Architektur  
und das Design der IT-Infra­
struktur inkl. aller Systeme  
und Lösungen.

Technical Architecture  
betrachtet die technische 
Bewertung, Design, Imple­
mentierung & Überprüfung 
bestimmter IT-Systeme.

Business  
betrachtet die betriebliche  
Sichtweise der Risiken sowie 
deren Auswirkungen auf das  
operative Geschäft.

Information Security  
betrachtet Geschäftsprozesse,  
regulatorische Vorgaben,  
Dokumentationen, Sicherheits­
konzepte sowie das Risiko- 
und Qualitätsmanagement  
im Unternehmen.

Das Enterprise Security  
Architecture-Modell von  
A1 Digital betrachtet Sicher-
heit aus vier Blickwinkeln.

EN
TERPRISE SECURITY ARCHITECTUREBusiness

Information
Security

Solution 
Architecture

Technical
Architecture

Die 4 Säulen einer  
sicheren Arbeits- 
umgebung: 

41

Enterprise 
Security 

Architecture 
Consulting 

(ESAC)
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Hack me if 
you can!

Weltweit werden täglich rund 6,3  
Millionen Datensätze gestohlen. Sind 
Sie davor geschützt? Kennen Sie die 
Schwachstellen Ihrer IT-Infrastruktur  
und sind Ihre Mitarbeiter auf die  
Gefahren von Datendiebstahl sen­
sibilisiert? Penetrationstests von 
A1 Digital helfen Ihnen dabei, die 
Sicherheit in Ihrem Unternehmen 
wieder herzustellen, indem wir die 

Schwachstellen gezielt aufspüren. 
Unsere Sicherheitsexperten sind so­
genannte White-Hats oder ethische 
Hacker. Sie verschaffen sich in kür­
zester Zeit Zugang zu Ihren Systemen, 
wo kein Zugang möglich sein sollte. 
Im Anschluss legen sie verständlich 
dar, wie Sie Sicherheitslücken schlie­
ßen und das Sicherheitsbewusstsein 
Ihrer Mitarbeiter schärfen können!

Zahlreiche Analysen 
 
Penetrationstests,  
Source Code Analysen,  
Angriffssimulationen,  
Phishing Kampagnen,  
Awareness Trainings,  
und vieles mehr. 

Individuelle Unterstützung 
 
Wir planen unser Vorgehen, 
von der Analyse bis zum 
Abschlussbericht, basierend 
auf Ihren Bedürfnissen.

Präzises Reporting 
 
Sie erhalten eine klare  
Entscheidungsgrundlage  
für das Management mit 
gleichzeitig ausreichender 
Informationstiefe und  
Details für Ihre Techniker.

Ihre Sicherheit auf dem Prüfstand.  
Das beinhalten Penetrationstests 
von A1 Digital:
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Security  
Assessment  

(Penetrations- 
tests)
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Der Achterknoten  
für Ihre IT-Sicherheit.

Cyber-Angriff, Daten-Diebstahl, Ha- 
cking – das betrifft doch nur die  
anderen. Immer noch wiegen sich 
viele Unternehmen in falscher Sicher­
heit. Doch gerade dezentrale oder 
scheinbar unwichtige Bereiche Ihrer  
IT-Umgebung sind anfällig für ver­
steckte Schwachstellen. Darüber  
hinaus verfügen Unternehmen ange­
sichts rasanter technologischer Ent­
wicklungen oft nicht über die richtigen  
Ressourcen, um die Sicherheit durch­
gehend aufrecht zu erhalten. 

Die Lösung: Offensity von A1 Digital  
setzt auf laufendes Monitoring  
anstatt auf punktuelle Tests. Kontinu­
ierlich aktualisierte, automatisierte  
Prozesse überwachen Ihre Syste­
me und testen sie unmittelbar nach  
Erscheinen von Schwachstellen 
ganzheitlich ab. Über ein Dashboard  
erhalten Sie Auskunft über Sicher­
heitslücken und Handlungsempfeh­
lungen zu deren Behebung.
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„Durchschnittlich werden pro  
Tag 45 neue Sicherheitslücken  
veröffentlicht. Da ist es nicht  
einfach den Überblick zu behalten 
und abzuschätzen, welche neuen 
Lücken die Systeme im Unternehmen 
betreffen. Gerade klein- und  
mittelständische Unternehmen  
können die Ressourcen für  
den regelmäßigen Check nicht  
aufbringen, aber auch Konzernen 
wird mit Offensity viel manueller 
Aufwand abgenommen.“

Aron Molnar, Leitung Professional Services

Offensity  
Security  

Monitoring
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karriere.at schließt seine Sicherheits
lücken mit Offensity Security Monitoring

karriere.at ist Österreichs größtes  
Karriereportal und Marktführer im  
Bereich des Online-Recruitings. Über 
die Plattform werden täglich Arbeits­
suchende mit passenden Arbeitgebern 
verbunden. Wie viele andere Unterneh­
men steht Karriere.at auch stets vor 
der Herausforderung seine Daten und 
Dienste vor IT-Risiken bestmöglich zu 
schützen. Abhilfe schafft hier A1 Digital  
mit der Sicherheitslösung Offensity  
Security Monitroing. Offensity infor
miert karriere.at laufend über 
neue Bedrohungen und weist aus­
gewählte Mitarbeiter umgehend 
auf relevante Security-Issues hin. 
Konkrete Reports beinhalten Hand­
lungsempfehlungen um erkannte Pro­
bleme bestmöglich zu beheben und  
einen Überblick über die Bedrohungs­
lage schaffen.

Österreich Werbung beugt mit  
Penetrationstests potenziellen 
Hackerangriffen vor

Mit zunehmender Digitalisierung er­
höht sich auch die potenzielle Angriffs­
fläche für Hackern und Datendiebe. 
Aus diesem Grund lässt die nationale 
Tourismusorganisation Österreich Wer­
bung regelmäßig Penetrationstests 
durchführen, bei denen professionelle 
Hacker Schwachstellen aufspüren, um 
diese gezielt beheben zu können. Im 
Zuge des Penetrationstests stellte die 
ÖW den A1 Digital-Experten eine Liste 
von anonymisierten internen IP-Adres­
sen zur Verfügung und erteilte explizit 
den Auftrag für intrusive Angriffe („Per­
mission to Attack“). Dabei wird versucht, 
die technischen Schutzmaßnahmen 
zu umgehen und gegebenenfalls vor­
handene Sicherheitslücken auszunüt­
zen. Ein wesentlicher Bestandteil des  
Penetrationstests der A1 Digital-Exper­
ten besteht darin, jene Angriffsmuster 
nachzubilden, die auch von Cyberkrimi­
nellen benutzt werden.

Karriere.at Österreich Werbung
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Referenzen
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Cloud wie  
sie sein soll. 

Unsere Cloud- 
Infrastruktur- 

Lösungen (IaaS).



Cloud wie  
sie sein soll. 

Unsere Cloud- 
Infrastruktur- 

Lösungen (IaaS).

Keine Kompromisse bei der Wahl des 
richtigen Cloud-Anbieters! Exoscale 
kann in Sachen Preis und Leistung 
 mit den US-amerikanischen Größen  
mithalten, entspricht gleichzeitig  
aber strengen europäischen Daten- 
schutzsstandards.

Unsere Lösungen

	▬ Exoscale

	▬ Compliant Kubernetes
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„Mit unserer Europa-Cloud 
Exoscale ist Cloud genau so, 
wie sie sein soll:  
 
Eine kostengünstige und  
sichere Antwort auf die  
zunehmende Nachfrage nach 
der Auslagerung der eigenen 
Daten an einen externen 
und dennoch zuverlässigen 
Dienstleister. Wir möchten, 
dass unsere Kunden immer  
in der Lage sind zu wissen,  
wo ihre Daten sich befinden 
und sie über diese stets 
volle Kontrolle haben.“ 
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Die sichere Europa Cloud-Plattform: DSGVO konform

Der CLOUD Act verpflichtet Firmen 
mit einer Niederlassung in den USA, 
US-Behörden Zugriff auf gespeicher­
te Daten zu gewährleisten, selbst 
wenn die Speicherung nicht in den 
USA erfolgt. Kurz gesagt: Auf die 
Daten amerikanischer Cloud-An­
bieter kann zugegriffen werden, 
unabhängig davon, wo sich das 
Rechenzentrum befindet. Techno­
logisch sowie preislich kann unsere 
Cloud-Plattform Exoscale mit den 

US-amerikanischen Konkurrenten  
mithalten, hat jedoch den klaren 
Vorteil: Exoscale ist mit seinen sechs  
Rechenzentren zu 100% und unter­
liegt somit nicht dem amerikanischen 
Gesetz. Unsere höchste Priorität ist der 
Schutz ihrer Daten. Neben strengen 
europäischen Standards bieten wir 
auf Exoscale auch zahlreiche weitere  
Sicherheitsoptionen wie beispiels­
weise eine 2-Faktor-Authentifizierung.

MUNICH

ZURICH

GENEVA

FRANKFURT

VIENNA

SOFIA

Die europäische 
Cloud von A1 Digital.

Exoscale ist DSGVO- 
konform und unterliegt 
nicht dem CLOUD Act.

Gut zu wissen:

IA
A

S



MUNICH

ZURICH

GENEVA

FRANKFURT

VIENNA

SOFIA

100%  
europäisch,  
sicher und  
zertifiziert

Herausragende 
SLAs

Voll automatisierbare 
Plattform

perfekte horizontale 
Skalierbarkeit

In 30 Sekunden zum 
virtuellen Server

Leistungsfähige  
Speichertechnologie 

Vorteile 
auf einen  

Blick
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Exoscale 
Cloud-  

Plattform
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Nutzen Sie unsere Cloud zur Entwicklung  
Ihrer Software und bieten Sie Ihren Kunden  
eine sichere und europäische Cloud-Lösung. 
Flexible, sekundengenaue Abrechnungsmodelle 
sichern Ihnen einen Wettbewerbsvorteil. 

Lesen Sie mehr ab Seite 66.

Das A1 Digital Partner Programm

Eine Cloud ohne Einschränkungen:

	▬ Schnell und Flexibel: Anwendungen 
auf den Markt bringen, ohne langes 
Grübeln über Anschaffungskosten 
für Infrastruktur und Wartung.

	▬ Wettbewerbsvorteil durch innova­
tivste Technologien: Exoscale steht 
für maßgefertigte Hardware, die 
immer am aktuellsten Stand ist

	▬ Passen Sie Ihre Services an Ihre 
Bedürfnisse an und greifen Sie orts­
unabhängig auf Cloud-Services zu.

	▬ Top-Performance zu attraktivem Preis: 
kleine, bedarfsgerechte, monatliche 
Zahlungen anstatt großer Investitionen 

	▬ Alles für cloud-native Anwendungen: 
Exoscale ist für Cloud-Projekte mit 
moderner Container Architektur, für 
Webserver uvm. die ideale Grundlage

IA
A

S
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Exoscale
Cloud-  

Plattform
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Compliant Kubernetes und  
Exoscale - die sorgenfreie Art  
Container zu betreiben.

IA
A

S

1.
2.

3.4.

COMPLIANCE 
im gesamten Software-
entwicklungs prozess

Entwicklung: 
Code­Analyse, 
Signierung der 
Container Images, 
Audit Logs Bereitstellung: 

Durchsetzen von 
Compliance­Richtlinien,
rollenbasierte Zugriff s-
kontrolle, sicherer 
Datenspeicher, private 
Container Registry, 
Vulnerabilitätsscans

Überprüfung: 
zentrale Stelle für Audit 
Logs, automatisch gene­
rierte Netzwerkzuweisung 
und Abhängigkeitskontrolle, 
volle Transparenz bei Richt­
linien und Konfi gurations-
einstellungen

Betrieb: 
Netzwerk segmentierung, 
Web Application Firewall 
(WAF), Intrusion Detection, 
Überwachung der Ressourcen­
nutzung des Containers

GDPR, PCI-DSS, ISO-27001 & Co: 
Vorschriften, Standards und Richt­
linien im Bezug auf Compliance 
sind erfolgskritisch – vor allem in 
Branchen, die mit sensiblen Daten  
arbeiten. Die Erfüllung Ihrer Compli­
ance ist unser Handwerk. Compliant  
Kubernetes schafft eine Alterna­
tive für eine sichere, moderne 

IT-Infrastrukur – über den ganzen 
Lifecycle hinweg und ohne Kompro­
miss. Compliant Kubernetes läuft 
auf der A1 Digital Cloud-Infrastruk­
tur Exoscale, die zu 100% in europäi­
schen Rechenzentren betrieben wird 
und damit allen GDPR Compliance- 
Richtlinien entspricht.
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Compliant 
Kubernetes

1.
2.

3.4.

COMPLIANCE 
im gesamten Software-
entwicklungs prozess

Entwicklung: 
Code­Analyse, 
Signierung der 
Container Images, 
Audit Logs Bereitstellung: 

Durchsetzen von 
Compliance­Richtlinien,
rollenbasierte Zugriff s-
kontrolle, sicherer 
Datenspeicher, private 
Container Registry, 
Vulnerabilitätsscans

Überprüfung: 
zentrale Stelle für Audit 
Logs, automatisch gene­
rierte Netzwerkzuweisung 
und Abhängigkeitskontrolle, 
volle Transparenz bei Richt­
linien und Konfi gurations-
einstellungen

Betrieb: 
Netzwerk segmentierung, 
Web Application Firewall 
(WAF), Intrusion Detection, 
Überwachung der Ressourcen­
nutzung des Containers
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„Exoscale bietet uns die besten  
Voraussetzungen, um unser Kernziel  
zu erreichen: Eine möglichst gute und 
enge Integration von SchülerInnen,  
Eltern und LehrerInnen in den Schul- 
betrieb durch eine passgenaue,  
vertrauensvolle Kommunikation unter­
einander. Dieser liegt die Speicherung 
der Cloud-Daten durch Exoscale in 
europäischen Rechenzentren zugrun­
de, wodurch die DSGVO eingehalten 
wird und wir sicherstellen können, die 
Privatsphäre aller Beteiligten zu wahren.“

David Schalkhammer,  
Geschäftsführer von SchoolFox 

SchoolFox

Exoscale Cloud-Plattform:  
Moderne Schulkommunikation mit sicheren Daten

Datensicherheit hat bei Messenger-
Apps höchste Priorität, so auch 
bei Schoolfox. Das österreichische  
StartUp entwickelte eine neuartige 
App um die Kommunikation zwischen 
Lehrern und Eltern einfach und posi­
tiv zu gestalten, und dabei die Privat­
sphäre aller Beteiligten zu schützen. 
Schoolfox ist sich dieser Verantwor­
tung bewusst und entschied sich des­
halb dazu, seine Kundendaten zum 
Cloud-Anbieter Exoscale zu migrie­
ren. Exoscale wird diesen Anforde­
rungen mehr als gerecht: Die speziell  
zertifizierte Cloud-Plattform 

garantiert sichere Datenspeicherung 
innerhalb Europas und durch die Ver­
teilung der Daten auf mehrere euro­
päische Länder beweist Exoscale zu­
dem, dass sie problemlos in der Lage 
sind, unterschiedliche nationale Vor­
schriften umzusetzen. Für das Kom­
munikations-StartUp aus dem Bil­
dungssektor bietet Exoscale von A1 
Digital daher eine sehr gute Alterna­
tive zu amerikanischen Cloud-Anbie­
tern. Somit ist der Weg für SchoolFox 
frei, sich auf das Wesentliche – das 
Kerngeschäft – zu konzentrieren.
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Wolken-Daten für die Datenwolke in CERN  
(Europäische Organisation für Kernforschung) 

Die europäische Kernforschungs­
organisation CERN in Genf ist be­
kannt für den derzeit größten Teil­
chenbeschleuniger der Welt, für 
physikalische Grundlagenforschung, 
als Geburtsstätte des World Wide 
Web und viele weitere interessante 
Forschungsprojekte, wie z.B. das von 
CLOUD. CERN nutzt für ihr Projekt 
Cosmics Leaving Outdoor Droplets 
(CLOUD), das die Erforschung der 
möglichen Verbindung von kosmi­
scher Strahlung und irdischen Wol­
kenformationen zum Ziel hat, auch 
die Cloud als Datenspeicher und 
Plattform für Datenanalysen. Die 
riesigen Datenmengen im Petabyte- 
Bereich benötigen eine leistungsfä­
hige Cloud-Umgebung, eine solche 
hat eine europäische Initiative ins 
Leben gerufen. Exoscale als skalier­
bare und sichere Cloud-Computing- 

Plattform ist Teil dieses von der 
RHEA-Gruppe gemanagten Konsorti­
ums, das Cloud-Technologien für das 
HNSciCloud (Helix Nebula Science 
Cloud) Projekt zur Verfügung stellt. Im 
Jahr 2018 wurden 10.000 CPU Cores 
und 1 Petabyte (1.000.000 Gigabyte) 
Storage für dieses EU-Fokusprojekt 
via unserer Exoscale-Plattform be­
reitgestellt. Alle an die HNSciCloud 
angeschlossenen wissenschaftlichen 
Gruppen haben Zugriff auf die Da­
ten, um ihre Anwendungen zu testen 
und um mit anderen Forschungsein­
richtungen an langfristigen Wissen­
schaftsprojekten zusammenarbei­
ten zu können. Mit der Offenheit und 
Interdisziplinarität ist diese Wissen­
schafts-Cloud ein großer Schritt in 
Richtung Forschung und Innovation 
auf großer vernetzter Ebene.

CERN Referenzen
IAAS



Reibungslose  
Internet- 
verbindung? 
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Reibungslose  
Internet- 
verbindung? 

Kein Problem  
mit SD-WAN  

von A1 Digital.



62

Eine Studie von Frost & Sullivan zeigt:  
85 % der weltweit befragten Unterneh­
men sehen SD-WAN als zukünftigen 
Treiber ihrer Geschäftsentwicklung.

SD-WAN steht für „Software Defined Wide Area Network“ 
und ist die revolutionäre Lösung für Ihr Unternehmensnetzwerk!

Der gesamte Netzwerkverkehr Ih­
res Unternehmens kann damit weit 
effizienter und sicherer betrieben 
und einfacher verwaltet werden. 
Wir arbeiten mit marktführenden 
Lösungsanbietern zusammen und 
ergänzen diese um umfangreiche 
Beratung, Managed Service und 

Hosting nach Ihren Bedürfnissen. 
In der Cloud oder Rechenzentren 
Ihrer Wahl. Für uns im Fokus: Ihr 
Netzwerk, die Absicherung Ihrer 
Bandbreiten und wichtigsten An­
wendungen sowie Ihre Sicherheit.

Schnelle Installation & zentrale Administration 
 
Überblicken und managen Sie Ihr gesamtes 
Netzwerk zentral und reagieren Sie sekunden­
schnell auf Probleme. Neue Standorte binden  
Sie in nur wenigen Tagen an das Netzwerk an.

Netzwerksicherheit verbessern 
 
Kommunizieren Sie nur noch ver­
schlüsselt über all Ihre Kommunika­
tionswege, damit Ihr Unternehmen 
keinen Schaden nehmen kann.

Ein Grundbedürfnis
von heute: reibungslose
Internetverbindung.
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Reduktion der Betriebskosten 
 
Nutzen Sie anstatt teurer Privatleitungen  
günstigere Breitbandleitungen bei  
gleichzeitig höherer Sicherheit. Einfache  
Verwaltung  spart Ihnen Zeit und Geld  
bei der Wartung Ihres Netzwerks.

Steigerung der Netzwerkperformance 
 
Holen Sie mehr Leistung aus Ihren  
bestehenden Breitbandleitungen heraus.  
SD-WAN garantiert eine optimale Aus- 
lastung. So sparen Sie sich neue Leitungen.

63

SD-WAN
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SD-WAN-Lösung behebt Internetverbindungsprobleme von ACTech nach Indien 

Die ACTech GmbH mit Sitz in Freiberg 
ist bekannt für die schnelle und qua­
litative Prototypenproduktion. Dies 
setzt aber auch eine reibungslos 
funktionierende Netzwerk-Konnek­
tivität zu den Vertriebsstätten in den 
USA und in Indien voraus. Von Anfang 
an hatten die Mitarbeiter im indischen 
Bangalore, die auf der zentralen IT- 
Infrastruktur in Freiberg arbeiten, 
aber mit Leitungsproblemen und 
mit einfrierenden Applikationen zu 

kämpfen. Die Lösung: SD-WAN von A1 
Digital ermöglicht eine Priorisierung  
des ausgehenden Traffics nach  
Relevanz. Dabei wird den unterneh­
menskritischen Anwendungen im 
Netz Vorrang eingeräumt und Last­
spitzen intelligent und flexibel ge­
managt. Langsam reagierende oder 
einfrierende Anwendungen gehören 
seitdem bei ACTech der Vergangen­
heit an.

ACTech

IA
A

S



„Im Rahmen eines Proof of Concepts war es  
uns möglich, die Funktionalität und die 
Qualität der SD-WAN Verbindung erst einmal 
unverbindlich und kostenfrei zu testen. Dazu  
wurden uns auch die Geräte zur Installation  
an unseren ausländischen Standorten in  
Asien und Amerika zur Verfügung gestellt.  
Mit SD-WAN hat uns A1 Digital ein gutes  
und bis jetzt sehr zuverlässiges Produkt instal­
liert, das unsere Probleme – die schlechten  
Internetverbindungen – sehr schnell und mit  
wenig Aufwand lösen konnte.“ 

Steffen Kirbach, Teamleiter IT-Services  
bei der ACTech GmbH
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Das A1 Digital  
Partner- 
programm.



Das A1 Digital  
Partner- 
programm.

Unser Partnerprogramm bietet Ihnen die  
Möglichkeit gemeinsam mit A1 Digital zu  
wachsen. Unser Partnerprogramm bietet  
Ihnen die Chance neue Geschäftslösungen  
für Ihre Kunden zu entwickeln.

	▬ A1 Digital Partner Programm

	▬ Erfolgsgeschichten unserer Partner

Wettbewerbsvorteile  
sichern.
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„Wir unterstützen Sie bei  
der Entwicklung neuer  
Geschäftsmodelle für Ihre 
Kunden. Am allerwichtigsten 
für eine erfolgreiche Partner­
schaft ist uns Partnernähe. 
Wir betreiben unsere Partner­
schaften langfristig und  
persönlich. Neben vielen 
Schulungen, teilweise auch 
vor Ort, und Zertifikaten  
sind wir auch persönlich für  
unsere Partner erreichbar.  
Unser Team kennt die Partner 
und ihr Business, hat viele 
schon besucht und arbeitet  
intensiv daran, den Häusern 
das Tagesgeschäft so einfach 
wie möglich zu machen.  
Wer schwierige, weil unge­
wohnte Gespräche mit seinen 
Kunden führt, sollte sich  
über Herstellerprozesse keine  
Gedanken machen müssen.“
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Vielfältige  
Möglichkeiten  

Partner  
zu werden.

A1 Digital Partner  
spezialisiert auf  
Managed Connectivity

Vertreiben Sie die M2M SIM-Karten bei 
Ihren Kunden oder vernetzen Sie Ihre 
eigenen Lösungen mithilfe der Mana­
ged Connectivity Lösung von A1 Digital. 
Ihr Vorteil: Einfache Differenzierung 
vom Mitbewerb, dauerhafte Kunden­
beziehungen und eine Provision für  
die Weiterempfehlung. Informationen zu  
Managed Connecitvity finden Sie auf  
Seite 20.

A1 Digital bietet ein vielfältiges 
Partner Programm. Entwickeln 
Sie Software und sind auf der 
Suche nach einer sicheren eu­
ropäischen Cloud-Plattform, um  
Ihren Kunden die höchstmögliche 
Sicherheit zu gewähren? Oder  
suchen Sie eine solide Basis für 
ihr IoT Geschäft? Profitieren Sie 
von unserem vielfältigen Portfolio 
und werden Sie Reseller unserer  
Lösungen.
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A1 Digital Partner  
spezialisiert  
auf Security

Empfehlen Sie gegen Provision Exoscale 
bei Ihren Kunden oder entwickeln und 
betreiben Sie Ihre eigenen Lösungen 
auf der Cloud-Plattform Exoscale und 
profitieren Sie von einer hoch leistungs
fähigen, 100% europäischen Cloud- 
Infrastruktur. Mehr zu Exoscale finden 
Sie auf Seite 52.

Halten Sie die Unternehmen Ihrer 
Kunden auf dem neuesten Stand in 
Sachen Sicherheit und erweitern Sie 
ihr Portfolio um unsere hochmoder­
nen Cybersecurity Lösungen. Die  
Lösungen überliefern klare und präzise 
Sicherheitsempfehlungen und schüt­
zen Unternehmen vor Sicherheitslücken 
und Datenverlust. Mehr zu den Lösungen  
finden Sie auf Seite 36.

A1 Digital Partner 
spezialisiert  
auf Exoscale

71

Partner
programm



72

Support: Ihr persönlicher  
Partner Manager

 
Profitieren Sie von ihrem per­
sönlichen Ansprechpartner. 
Erfahren Sie alles über unse­
re Produkte in technischen 
Schulungen. In unseren regel­
mäßigen Webcasts geben 
unsere Partner Manager Ihr 
Sales Know-how an Sie weiter.

Erweiterte Marketing- 
abteilung

 
Wir stehen Ihnen bei jedem 
Schritt mit Rat und Tat zur 
Seite und unterstützen Sie 
mit Schulungen, Marketing­
material, Sales Präsenta­
tionen und vielen mehr.

P
A

R
T

N
E

R
 W

E
R

D
E

N



A1 Digital Partner  
spezialisiert auf  
Security 

Ein besonders breites  
Portfolio

Wir sind im Bereich Digitali­
sierung mit unserem breiten 
Portfolio bestens aufgestellt.  
Erfahren Sie alles über  
unsere spannende Produkt­
palette und unsere Reselling- 
Möglichkeiten für Ihre  
Kunden und Sie selbst.

State of the Art

 
Verwalten Sie ihre Kunden  
übersichtlich und einfach.  
Registrieren Sie sich  
als Vertriebspartner  
und verwalten Sie Ihre  
Kunden auf einen Blick.

Volle Flexibilität

 
Durch flexible Konfiguration  
und einfache Abrechnungs­
modelle im Selfservice ist 
die Cloud-Plattform neben 
hervorragender Perfor­
mance auch kostengünstig 
und leistungsfähig.
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Unsere Kunden profitieren von unserem 
Partnernetzwerk, denn unsere Partner 
treiben Innovationen voran. Die Kompe­
tenzen unserer Partner sind vielfältig und 
den Branchen und Fachbereichen unse­
rer Kunden angepasst. Ein erfolgreiches 
IoT-Projekt lässt sich am Erfahrungs­
schatz der einzelnen Partner messen
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Gemeinsam IoT- 
Projekte vorantreiben.
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„Die skalierbaren und  
bezahlbaren Cloud- 
Dienstleistungen von  
A1 Digital ermöglichen  
es unseren Partnern,  
die besten Lösungen  
für Ihren geschäftlichen 
Erfolg zu entwickeln.“

Mentor Sefedini,  
Senior Partner Manager

75

Partner
programm



76

Tech2go ermöglicht Rettungskräften 
grenzenlosen mobilen Zugriff auf 
Einsatzdaten – dank Vernetzung von  
A1 Digital

Im Notfall zählt jeder Mbit! Im modernen 
Rettungsdienst ist gute Netzabdeckung 
bei der Erstversorgung von Patienten 
essentiell, um alle Informationen zum 
Einsatz dokumentieren und an Zent­
rale und Krankenhaus weitergeben zu 
können. Vor allem in abgelegenen oder 
grenznahen Gebieten Deutschlands 
ist diese oft aber nicht gegeben. Die 
Lösung: In den Medical Pads von Tech­
2Go sind Multi-Network-SIM-Karten von 
A1 Digital eingesetzt – diese wählen zu 
jeder Zeit und an jedem Ort die best­
mögliche Verbindung, ohne SIM-Karten 
wechseln zu müssen. 

Tech2go

embedded data

Exoscale überzeugt durch 
Service und Support

Die embedded data GmbH mit Sitz in 
Saarlouis ist ein Softwareunternehmen, 
das seine Kunden auf dem Weg zur In­
dustrie 4.0 begleitet und das Internet 
of Things (IoT) aufbaut. Mit dem von  
embedded data entwickelten Soft­
ware-Framework da³vid können Unter­
nehmen, Maschinen- und Prozessdaten 
erfassen und auswerten, in Echtzeit  
visualisieren und auch Geräte steuern. 
Ziel ist es, die Transparenz zu erhöhen, 
Ausfallzeiten durch vorausschauen­
de Instandhaltung zu reduzieren und  
damit die Effizienz zu steigern.

Digital Ledger

Blockchain macht es möglich –  
sichere Verträge aus der 
Exoscale Cloud

Blockchain-as-a-Service, das realisiert 
die Schweizer Firma Digital Ledger  
Systems AG auf der A1 Digital Exoscale  
Cloud. Die Zielsetzung: Eine Block­
chain Plattform für Entwickler be­
reitzustellen, um eigene Blockchain 
Lösungen bauen zu können, ohne 
tief in die Technologie einsteigen zu  
müssen. Für Unternehmen ist es sehr 
wichtig, Daten in der Blockchain nicht 
nur zu verschlüsseln, sondern komplett 
zu anonymisieren. Entstanden ist die 
DLS Blockchain Plattform, eine hoch­
sichere, voll skalierbare Blockchain-as-
a-Service- Plattform, die Daten, Transak­
tionen und ihre Entstehungsgeschichte 
unveränderbar dokumentiert. Da war  
es für uns natürlich besonders wich­
tig, „den richtigen Partner für den  
sicheren Betrieb der Plattform zu finden“,  
betont Bürge. Seit September 2019 
sind DLS Blockchain Plattform und 
BDOC Vertrags- und Datenmanage­
ment auf Exoscale verfügbar. Die Da­
ten sind auf die Rechenzentren in  
Zürich und Genf verteilt. Interessenten  
können die Lösungen im Software-as-
a-Service-Modell beziehen.
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Exoscale punktet mit Open Source  
Ansatz bei wintercloud

Wintercloud begleitet seine Kunden 
auf dem Weg in die Cloud und zeigt  
Ihnen auch, was „Cloud Native“ bedeutet 
und wie die einzigartigen Features der 
Cloud-Computing-Architektur zu Ihrem 
Vorteil genutzt werden können. Auch 
Continuous Integration/Continuous De­
livery (CI/CD), Sofwareentwicklungs-  
und Bereitstellungsmethode, die es er­
möglicht neue Software-Releases wö­
chentlich, täglich und sogar mehrmals 
täglich automatisch bereitzustellen, 
liegt dem Cloud- und Automatisierungs­
spezialisten am Herzen. 

wintercloud

VSHN nutzt Exoscale für deren  
Container Plattform APPUiO

Die VSHN AG ist der führende Schweizer 
Partner für DevOps, Docker, Kubernetes,  
OpenShift und 24/7 Cloud Operations. 
Seit 2014 hat VSHN mehr als 200 ver­
schiedene Partner mit mehr als 900 
Servern in der Cloud unterstützt. Basie­
rend auf dem DevOps-Konzept arbeiten 
die Systemingenieure von VSHN mit 
Entwicklern zusammen, um skalierba­
re, einfach zu implementierende Web­
anwendungen zu erstellen. VSHN be­
treibt seine Webanwendungen mit dem 
Fokus auf Sicherheit, Verfügbarkeit und 
Automatisierung der Entwicklungspro­
zesse auf verschiedenen Clouds in der 
Schweiz und weltweit.

VSHN
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Wir lieben Cloud! Um auch Ihre Cloud 
Software im besten Licht zu präsentieren 
bieten wir einen eigenen Marketplace als 
Vertriebskanal, um schnell neue Märkte und 
Zielgruppen zu adressieren. Machen Sie’s 
wie Microsoft, Gemalto oder Ikarus und 
stellen Sie Ihre Sofware in unsere Auslage.

Ihr Vertriebskanal für  
Cloud-Software- 
Lösungen (SaaS).
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„Einen der größten Vorteile  
von SaaS-Lösungen sehe  
ich in der zusätzlichen  
Sicherheit für die Anwender. 
Die genutzte Software ist  
immer auf dem aktuellsten 
Stand, ohne, dass sich der  
Anwender darum kümmern 
muss und auch die Daten- 
sicherheit ist höher als  
in unternehmenseigenen 
Rechenzentren.“ 
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Die Technologie

Wir gewähren Ihnen Zugang  
zur zentralen Entwicklungs­
plattform, mit der Sie die 
Integration zwischen Ihrem 
Cloud-Service und unserer  
Plattform selbst erstellen kön­
nen. In nur wenigen Schritten 
steht Ihr Service auf unserem 
Marketplace zum Verkauf bereit.

Der Kundenstamm

Langjährige, intensive Bezie­
hungen zu unseren Kunden 
verleihen uns Trusted-Advisor 
Status und ermöglicht es uns 
neue und interessante Themen 
im Rahmen eines Kunden­
gesprächs zu positionieren um 
das Interesse zu wecken.

Ihre Software ist in besten Händen
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Marketplace 
www.a1.digital/marketplace

Der Zahlungsverkehr

Der gesamte Zahlungsprozess 
mit dem Endkunden wird von A1 
Digital abgewickelt. So können 
Sie sich voll und ganz auf Ihr 
Kerngeschäft konzentrieren und 
den Fokus auf Ihr Produkt legen.

Die Marke A1

Dank der hohen Marken­
bekanntheit der A1 Telekom 
Austria Group und ihrer Toch­
tergesellschaften verfügen wir 
über eine Vielzahl von Bestands­
kunden in zahlreichen Märkten.

Der Vertrieb

Wir verfüge über die Möglichkei­
ten, Ihre Produkte über ver­
schiedenste Kanäle zu platzie­
ren. Ob direkte oder indirekte 
Vertriebskanäle – über 1.000 
Mitarbeiter im Vertrieb unter­
stützen Sie, um Ihr Produkt zu 
einem Bestseller zu machen.



84

C
LO

U
D

 S
O

F
T

W
A

R
E

Die Software
aus der Cloud.
Den Service
von A1 Digital.

Ihr Plus mit A1 Digital: Mit erfahrenen Experten, 
die Ihre Endkunden persönlich unterstützen 
oder unterschiedlichen Remote-Einrichtungs­
paketen vereinfachen wir deren Umstieg auf die 
Cloud-Lösungen und bieten Ihnen einen zentra­
len deutschsprachigen Support für alle genutz­
ten Services.
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Cloud- und 
ISV-Partner

Independent 
Software Vendor 

(ISV). 

Sie haben eine SaaS-Lösung und sind 
auf der Suche nach einem erfolgrei­
chen Vertriebskanal? Das A1 Digital 
Independent Software Vendor (ISV) 
Programm bietet Ihnen die Möglich­
keit Ihre Produkte ganz einfach einer 
bestehenden Kundenbasis zur Verfü­
gung zu stellen und zusätzliche Ver­
triebskanäle zu erschließen. Wir unter­
stützen Sie beim Verkauf Ihrer Lösung.
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Kontakt Deutschland
A1 Digital Deutschland GmbH
St.-Martin-Straße 59 
81669 München · Deutschland
E-Mail: sales @ a1.digital
https://a1.digital

Kontakt Österreich
A1 Digital International GmbH
Lassallestraße 9 
1020 Wien · Österreich
E-Mail: info @ a1.digital
https://a1.digital

Jetzt Partner werden!
A1 Digital Deutschland GmbH
St.-Martin-Straße 59 
81669 München · Deutschland
E-Mail: partnering@a1.digital
https://a1.digital/partner-werden
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A1 Digital berät Unternehmen bei Fragen der digitalen Transformation 
und begleitet sie bei der Digitalisierung ihrer Geschäftsbereiche. 

Der Fokus liegt auf branchenspezifischen Anwendungen in den Bereichen 
Internet of Things (IoT), der europäischen Cloud-Plattform Exoscale,  
sowie einem zertifizierten Portfolio an Security Lösungen. Mit seinen  
individuell auf die Probleme der Unternehmen angepassten und ska­
lierbaren Services ist A1 Digital ein idealer Partner für digitale Projek­
te im Mittelstand. Als Teil der A1 Telekom Austria Gruppe und damit 
von América Móvil greift das Unternehmen auf die gewachsene Infra­
struktur einer der weltweit größten Mobilfunkbetreiber zurück. Neben 
der Deutschlandzentrale in München verfügt A1 Digital über regionale  
Vertriebsorganisationen und bietet Cloud-Lösungen über Rechenzent­
ren in Deutschland, Österreich, der Schweiz und Bulgarien an.

A1 Digital –  
Ihr Partner für  

End-to-End 
Lösungen plus  
Konnektivität.



Besuchen Sie  
uns unter 

www.a1.digital

Member of  
A1 Telekom Austria Group


